
 

 

  

 

Ben jij degene die uitgedaagd wil worden en door wil groeien binnen de Sales? Zou je dit willen 

doen in een dynamische en internationale omgeving? Lees dan snel verder!                                       
 

 

Junior Sales Manager  
 
Locatie: Nijverdal  

 

 

TenCate Outdoor Fabrics ontwikkelt en produceert al meer dan 70 jaar tentdoek en zonweringdoek voor 

de recreatiemarkt. TenCate Outdoor Fabrics is daarbij marktleider in diverse kampeersegmenten en heeft 

de reputatie van innovatieve en betrouwbare partner. Naast deze leidende positie in de kampeermarkt  

bouwt TenCate Outdoor Fabrics bv aan nieuwe markten. Deze nieuwe markten zullen in de komende jaren 

additionele groei gaan brengen die passen in de ambitieuze plannen van de onderneming. Zie voor meer 

informatie ook onze website  www.tencateoutdoorfabrics.com. 

 

TenCate Outdoor Fabrics is sinds augustus 2021 onderdeel van de Heytex groep, ontwikkelaar en 

producent van functioneel en technisch textiel. 

 

 

Jouw functie 

De functie van junior Sales Manager is gesitueerd binnen de afdeling Sales & Marketing. De afdeling 

bestaat uit sales- en productmanagers en een sales support afdeling. Je rapporteert vanuit deze functie aan 

de Commercieel Directeur. We hebben een positie beschikbaar voor een junior Sales Manager in potentie.  

 

Het eerste jaar ga je starten in een combinatiefunctie van customer service medewerker (60%) en 

medewerker marketing & communicatie (40%). Om zo kennis te maken met onze producten en klanten. Als 

customer service medewerker ben je hét aanspreekpunt voor klanten en accountmanagers, en tevens de 

schakel tussen de klant en de verschillende (operationele) afdelingen, met als resultaat een optimale 

dienstverlening naar de klant. Als medewerker marketing en communicatie ben je mede verantwoordelijk 

voor het uitvoeren van de communicatie strategie zoals die is gedefinieerd voor Outdoor Fabrics. Dit vraagt 

om een goed inzicht van markttrends, klanten, concurrentie en producttechnologieën. Daarbij lever je een 

belangrijke bijdrage aan branding en positionering van het productportfolio.  

 

Wanneer je hierin kennis en ervaring hebt opgedaan zal een volgende stap worden gezet in het overnemen 

van enkele kleinere accounts van de Salesmanagers van de buitendienst. Hierbij werk je nauw samen met 

het ervaren salesteam. Je wordt onder andere verantwoordelijk voor prospectie, klantrelatiebeheer en het 

opstellen van salesrapportages. Deze functie biedt een uitstekende kans om waardevolle ervaring op te 

doen in sales en te groeien binnen onze organisatie. Naar verwachting heb je in 2 jaar jouw kennis en 

vaardigheid dusdanig opgebouwd dat je dan als volwaardige Sales Manager kan worden ingezet.   

http://www.tencateoutdoorfabrics.com/
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Wat ga je doen? 

Doordat de functie in potentie andere werkzaamheden met zich mee gaat brengen is een opsomming 

gemaakt van de belangrijkste taken en verantwoordelijkheden waarmee je start als junior Sales Manager en 

waarin je door kan groeien. Taken en verantwoordelijkheden die behoren bij de customer service- en 

marketing medewerker zijn hiervan een onderdeel: 

- Logistiek en Productie op de hoogte stellen over de inhoud en voortgang van offertes, projecten en 

orders; Daarnaast verwerk je de orders en bewaak je de orderdoorloop en de te ondernemen 

acties, zodat tijdige uitlevering van de gevraagde producten aan de klanten plaatsvindt; 

- Commerciële ondersteuning van de buitendienst zoals in het opstellen van verkoopplannen; 

- Verzorgen van het traject klachtenafhandelingen; 

- Bewaken van het debiteurensaldi en het nemen van acties hiertoe; 

- Je onderhoudt de online communicatie middelen in samenspraak met de Commercieel Directeur 

zoals, nieuwsbrieven, de Outdoor Fabrics Apps, de Outdoor Fabrics websites, en onze intranet 

omgeving. Je herkent content en werkt dit uit. Tevens zet je de content door naar social media; 

- Je bent verantwoordelijk voor de contacten met de in- en externe communicatie en marketing 

relaties (communicatieconcepten, design, externe bureaus);  

- Laten ontwikkelen en onderhouden van offline communicatie middelen, zoals markt- en 

productbrochures, collectiemappen en labels; 

- Je verricht werkzaamheden voor en samen met onze collega’s van Heytex; 

- Je identificeert en benadert potentiële klanten, je bouwt relaties op en onderhoudt deze; 

- Je levert een bijdrage aan het behalen van verkoopdoelstellingen en rapporteert de 

verkoopresultaten en markttrends. 

Profiel 

We zoeken een enthousiaste, flexibel gedreven persoon, die onze portfolio commercieel kan presenteren, 

ondersteunen en uitbouwen. De volgende kwaliteiten neem je mee; 

- Je beschikt over een afgeronde (commerciële) HBO opleiding. Enige ervaring hierbij in de B2B 

markt zou gewenst zijn; 

- Je bent toe aan een zelfstandige (hands-on) rol en hebt een proactieve, ondernemende houding 

waarbij je uitblinkt in service- en klantgerichtheid; 

- Je hebt affiniteit met onze business waarin we de outdoor markten bedienen en bent bereid je te 

verdiepen in onze stoffen en hun toepassingen;  

- Je bent een teamplayer, samen met je collega’s ga je voor resultaat. Dat betekent dat je helder en 

collegiaal communiceert en elkaar helpt daar waar nodig; 

- Je voelt je dan ook thuis in een compact team en een markt waar relatie en continuïteit samen 

gaan met ambitie en groei; 

- Je beschikt over sterke schriftelijke- en creatieve vaardigheden en levert een bijdrage aan de juiste 

content voor social media en online communicatie om zo onze producten of onze klanten op de 

kaart te zetten; 

- Jouw kennis en ervaring van online en offline marketing is een pré; 

- Je beschikt over een uitstekende beheersing van de Nederlandse- en Engelse taal, in woord en 

geschrift. Duits is een pré. 

 

Wat heeft TenCate Outdoor Fabrics te bieden?  

We bieden een functie waarin jij jouw creativiteit en zelfstandigheid volop kwijt kunt. Je krijgt de ruimte om 

zelf te groeien en samen met TenCate Outdoor Fabrics de markten verder te ontwikkelen. We bieden een 

afwisselende functie waar ruimte is voor zelfontplooiing en initiatief. 
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We zijn een goede werkgever met een open en informele cultuur en laten jou graag meegroeien met onze 

ambities. Boven op je salaris ontvang je jaarlijks 8% vakantietoeslag, een resultaatafhankelijke 

winstuitkering en een goed pensioen. Bij een 40-urige werkweek hebben we ruim 40 vrije dagen (vakantie/ 

ADV) en een goed pakket aan secundaire arbeidsvoorwaarden met collectiviteitskortingen en 

opleidingsfaciliteiten. De locatie is goed bereikbaar met de auto en het openbaar vervoer. Je kosten worden 

volgens onze reiskostenregeling vergoed. We bieden je een prettige omgeving, met korte lijnen die gericht 

zijn op samenwerking.  

 

Wil je reageren? 

Lijkt het jou een gave uitdaging om deze flexibele groeifunctie eigen te maken en onze  

communicatiekanalen en -middelen te onderhouden en nog sprankelender te maken in deze mooie 

dynamische internationale omgeving, laat het ons weten! Graag lezen we je motivatie en CV en gaan we in 

gesprek om te onderzoeken of jij en TenCate Outdoor Fabrics de juiste match zijn om samen verder te 

groeien. Je mail mag naar m.vanderkamp@tencateoutdoorfabrics.com.  

 

Heb je inhoudelijke vragen aangaande de functie, neem dan contact op met de heer Roetgerink, 

International Salesmanager, via r.roetgerink@tencateoutdoorfabrics.com of op 06-20540375. 
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